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CHINA

Verbindung gesucht

Liberalisierung, Zollsenkung, Technikbhunger —
auch kleine I'T-Anbieter miissen jetzt einsteigen.

Von Christian Pfalz und
Bjorn Etgen

ach Prognosen der Internatio-
nal Data Corporation, dem
weltweit fithrenden Marktfor-

schungsinstitut fiir die I'T-Branche, wer-
den in China die Internet-Ausgaben von
derzeit 220 Millionen US-Dollar bis
zum Jahr 2004 um das Finfzigfache auf
11,7 Milliarden US-Dollar steigen. Die
Zahl der Internet-Nutzer steigt weiter-
hin explosionsartig: Schon in drei Jahren
erwartet man in China 120 Millionen
Nutzer, 69 Millionen davon als ,,mobile
User“.

Auch die Zahl der Telefonanschliisse
steigt rasant und konnte in den vergan-
genen zwei Jahren auf mehr als 230 Mil-
lionen verdoppelt werden. Neben 145
Millionen Festnetzanschliissen sind heu-
te bereits 85,3 Millionen Handys regi-
striert — China besitzt das zweitgrofite
Mobilfunknetz der Welt. Innerhalb von
fiinf Jahren sollen sich die Haushalte mit
Telefonanschluss verdreifachen und da-
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Kooperationshdrse fur IT-
und Software-Unternehmen
im Rahmen der CeBIT Asia

Im Sommer dieses Jahres 6ffnet erstmals die
CeBIT Asia ihre Tiiren in Shanghai. Im Rah-
men der Messe organisiert die IHK-Gesell-
schaftam 7. und 8. August 2001 eine Koope-
rationsborse fiir europiische Klein- und Mit-
telunternehmen aus den Bereichen Informa-
tionstechnologie und  Software. Die
beteiligten Firmen kénnen sich im Vorfeld
der Messe in einem Katalog sowie auf einer
Internet-Site potenziellen chinesischen Part-
nern prisentieren. In Shanghai stehen Riu-
me, Dolmetscher und weitere Infrastruktur
fur direkte Kontaktgespriche zur Verfiigung.
Die Teilnahme an der Kontaktborse wird im
Rahmen des Export-Forderprogramms Asia-
Invest der Europiischen Kommission unter-
stiitzt.
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mit die 600-Millionen-Grenze iiber-
schreiten.

China steht kurz davor, die Verhand-
lungen zum Eintritt in die Welthandels-
organisation (WTQO) abzuschliessen.
Gleichzeitig besteht in der Volksrepublik
im Bereich von I'T-Produkten ein enor-
mer Nachholbedarf. Insbesondere auch
fiir kleinere und mittlere Unternehmen
mit attraktiven Produkten erschliesst
sich hier mittel- und langfristig erhebli-

MARKTE [kt

wohl ist der gegenwirtige Zustand unbe-
friedigend. Hier vor allem wird der
WTO-Beitritt zu einer weitreichenden
Liberalisierung der Handels- und Ver-
triebsmoglichkeiten fiihren. Innerhalb
von drei Jahren ab Beitritt wird die M6g-
lichkeit zum eigenstindigen Handel fir
auslindische Unternehmen eingefiihrt,
so dass diese eigene Produkte direkt in
China zu vertreiben konnen. Dies wird
auch den Vertrieb iiber das Internet
einschliessen.

Ein weiterer Aspekt sind Verkaufsser-
vice und After-Sales-Service. Soweit Fir-
men nicht in China selbst entwickeln
und produzieren, koénnen sie diese
Dienstleistungen nur tiber Dritte anbie-
ten. Dies ist kostenintensiv und beein-
trichtigt Qualitit und Effizienz. Nach

einer Ubergangszeit wird es laut der

ches Marktpotenzial. Insider,

WTO-Vereinbarung méglich,

insbesondere aus Hongkong, Nach dem Verkaufs- und After-Sales-
Taiwan und den USA haben O S Services selbst anzubieten und
diese Moglichkeiten schon Beltrlt_t =ur damit internationalen Kunden
linger erkannt und sich zum WTO wird der auch in China den Standard
Teil im Markt positioniert. — [pgpieb eigener bieten zu konnen, den diese
Thre Erfolgsstrategien wie weltweit gewohnt sind.

auch Ruckschlige bieten Produkte Gleichzeitig ist nach wie vor
wertvolle Erfahrungen fir erleichtert ein besonderes Augenmerk auf

diejenigen, die sich nun auf
dem Markt etablieren mochten.

Was konkret wird sich durch Chinas
WTO-Beitritt indern, und wie kénnen
vor allem kleinere und mittlere Unter-
nehmen diese Chancen nutzen? Ein we-
sentliches Element wird zunichst die
weitere Absenkung der Zolltarife sein.
Nachdem hier auch schon in den ver-
gangenen Jahren erhebliche Fortschritte
erzielt wurden, werden die Tarife noch
einmal im Durchschnitt knapp halbiert,
von gegenwirtig 17 Prozent auf etwa 9,4
Prozent. Mit dem Beitritt zur WTO ver-
pflichtet sich China zur Einhaltung des
»Agreement on Trade-Related Aspects of
Intellectual Property Rights“, das insbe-
sondere nachdriicklich den Grundsatz
der Gleichstellung mit inlindischen In-
habern von gewerblichen Schutzrechten
hervorhebt.

Ferner werden sich die Rahmenbedin-
gungen fiir den Vertrieb und das Marke-
ting von IT-Produkten weiter verbes-
sern. Ein wesentliches Hindernis fiir den
Zugang zum chinesischen Marktistnach
wie vor, dass in China gegriindete Ge-
sellschaften auslindischer Investoren nur
die in China selbst hergestellten Produk-
te vertreiben diirfen. Durch die Errich-
tung eigener Handelsgesellschaften in
besonderen Freihandelszonen und eine
grofiziigigen Zollverwaltung in Shang-
hai und anderen Hafenstidten hat man
zwar die Moglichkeit, diese Beschrin-
kungen teilweise zu unterlaufen. Gleich-

den Schutz von Know-How,
Patenten und Marken zu richten. Der
freiziigige Umgang mit Urheberrechten
in China ist nach wir vor ein ernstzuneh-
mendes Problem. Die Anmeldung von
Patente, die Registrierung entsprechen-
der Marken und die Nutzung aller tech-
nischen Moglichkeiten zur Erschwerung
von Kopien miissen daher konsequent
genutzt werden.

iele chinesische I'T-Staatsunter-
g ; nehmen sind derzeit im Rahmen
ihrer Umstrukturierung und
Neuausrichtung auf der Suche nach in-
novativen Produkten fiir die neu entste-
henden Profit-Center. Wer hier mit den
richtigen Partnern an den Start geht,
kénnte zu Beginn der zweiten ,,China-
Ralley* ganz vorn mit dabei sein. Die
chinesische Regierung versucht derzeit,
durch die Stirkung von staatlichen In-
vestmentgesellschaften, die finanz-
schwichere chinesische Partner stiitzen
sollen, ein attraktiveres Umfeld fiir aus-
lindische Unternehmen zu schaffen.
Daher bieten sich derzeit vor allem
mittelstindischen Technologieunterneh-
men, die iiber einen Markteintritt in
China nachdenken, gute Einstiegsmog-
lichkeiten.
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